证券代码：600377                                        证券简称：宁沪高速
江苏宁沪高速公路股份有限公司投资者接待记录表
	投资者关系

活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议      □现场参观
□媒体采访            (业绩说明会      □新闻发布会
□路演活动
          □其他 （          ）

	召开方式
	通过电话会议的方式，面向全体投资者开放。

	参与人员
	招商证券、中信证券等机构分析师及机构投资者等。

	时间
	2021年8月31日 10:00-11:00

	地点
	公司218办公室

	上市公司接待人员姓名
	经营层：成晓光、姚永嘉  

董事会秘书室：屠骏、张国

投资发展部：陆正峰

财务会计部：姚群芳

	投资者关系

活动主要内容

介绍
	 交流主要内容：

本次业绩说明会由公司董事会秘书室负责人、证券代表屠骏先生主持，会议开始后主持人先简单介绍了公司2021上半年的基本情况：

截至 2021 年 6 月末，公司总资产 674.98 亿元，归属于上市公司股东净资产 294.93 亿元。 报告期内，公司营业收入为 50.62 亿元，同比2020年增长89.7%，同比2019年增长约4.6%。

收入构成分析：收入主要分为通行费收入、配套收入、房地产收入、广告和其他。其中：（1）通行费收入40.51亿元，占比80.03%，同比增长127.89%，较2019年上半年增长7.18%，主要由于报告期新增路桥项目建成通车及交通流量的增长，主要路段沪宁高速日均收入约1421万元，日均流量约10.6万辆，同比增长约6.82%。（2）配套服务收入7.02亿元，占比13.88%，同比增长约14.80%，较2019年上半年增长约14.97%，主要是去年同期受疫情管控及2019年上半年受双层油罐项目改造影响，公司加油量相对较少。其中，油品销售收入约5.75亿元（占配套服务总收入的81.81%）；餐饮、租赁、清障等其他配套业务实现收入1.27亿元，主要是服务区外包规模扩大及去年疫情期间免除部分商户租金所致。（3）房地产收入2.52亿元，占比4.97%，同比增加4.98%，较2019年上半年下降38.92%，主要因报告期子公司暂无新增交付项目，交付规模小于2019年同期。（4）广告及其他业务收入0.57亿元，占比1.12%，同比增长44.76%，较2019年上半年增长约71.63%，主要是保理业务收入的增加。

成本构成分析：上半年，公司营业成本约22.20亿元，同比增加约19.41%，较2019年上半年增加13.52%，主要是公路经营权摊销、道路养护成本及油品采购成本的增加。

利润构成分析：上半年，公司营业利润34.36亿元，同比增长438.37%，较2019上半年增长14.72%；利润总额34.36亿元，同比增长422.12%，较2019上半年增长15.07%；归属于上市公司股东的净利润26.79亿元，同比增长451.71%，较2019上半年增长17.43%。利润变动原因：（1）主业路桥收费业务强劲恢复。（2）路桥板块联营企业经营业绩及金融板块投资分红的大幅增长。
下面进行投资者问答环节：
Q1、公司2021年上半年主要路段车流量同比及环比变化情况如何？

     沪宁高速上半年车流量同比2020年上升6.82%；

     宁常高速上半年车流量同比2020年下降约5%，主要受溧高高速开通分流的影响；

     镇溧高速上半年车流量同比2020年下降约10%，主要受宜长高速开通分流的影响；

     广靖高速上半年车流量同比2020年下降约17%， 锡澄高速上半年车流量同比2020年下降约3.8%，江阴大桥上半年车流量同比2020年下降约5%，原因是受京沪高速扩建影响；

     锡宜高速上半年车流量同比2020年上升约22%，原因是受宜长高速开通的正向推动；

     苏嘉杭高速上半年车流量同比2020年下降约6%，主要受常嘉高速浙江段开通的分流影响。

     沪宁高速上半年月均通行量环比增长率分别为1.92%、1.92%、4.72%、-7.77%、8.92%、-2.29%；其他各路桥项目包括锡宜高速、常嘉高速、镇丹高速等路网的交通流量继续保持较好的增长态势，经济形势恢复将进一步带来通行量增长。
    Q2、地产业务发展情况。

    公司地产业务主要分2块：置业公司和瀚威公司，因瀚威公司在2018年一次性结转了4.2亿元的利润，至此之后瀚威公司只有收入没有利润。2021年地产业务收入预计15.05亿元，同比增加约8.83亿元（141.96%），较2019年增加6.77亿元（82.06%），主要是下半年瀚威公司预计交付瀚瑞中心项目，确认收入约10.47亿元。置业公司2021年基本仍是尾盘销售，预计确认销售收入约4.58亿元，与去年基本持平，较2019年减少3.67亿元。

公司对未来地产业务发展的总体政策是积极推进存量项目建设，加大营销力度，努力提升去化率，并逐步收缩房地产业务。
Q3、南京、扬州疫情对公司车流量的影响。

7月下旬疫情对通行量造成短暂的负面影响，7月份沪宁路日均流量同比2020年下降约4.5%，环比6月份下降约5.6%，8月数据还未出，随着防疫措施管控到位，下半年通行量将逐渐恢复。

Q4、今年资本性开支完成情况。

2021年下半年度，公司资本性开支约50.76亿元，主要包括：
资本开支项目
金额（亿元）
五峰山大桥及南北接线工程
3.78 
宜长高速
3.50 
常宜高速
0.50
镇丹高速
0.11 
龙潭大桥
6.36 
土耳其ICA项目
10.00
国创开元二期基金
0.53 
紫金信托有限责任公司增资扩股
20.00 
其他
5.99
合计
40.76 
注：五峰山大桥、宜长高速以及常宜高速未来资本支出主要为工程决算进度款等。

  2021年8月，联合体收到卖方土耳其IC公司正式函件，要求商谈土耳其三桥项目《终止协议》相关条款，经联合体各方综合考虑，决定接受IC公司提议，双方拟就《终止协议》展开后续谈判，原土耳其ICA项目10亿元开支计划将取消。

公司将持续关注和研究投资项目，目前的资本开支是可见的投资项目，未来在发展主业的同时，不排除在交通+，金融方面进行股权投资。 

Q5、对于收费年限将至的路产，公司计划将如何处置？

本公司将根据《收费公路管理条例》等相关法律法规的规定，积极寻求政策支持，探索收费年限延长的可行路径，并根据政府相关主管部门的要求做好相关处置工作。

Q6、公司未来分红比例是否会有进一步提升的计划？

公司自上市以来一直坚持高比例分红政策，在业绩提升的情况下，将会积极回报投资者，铸就使命担当、感恩回报的路桥公司。

Q7、十四五规划，公司路桥、金融发展构想？
本公司根据省国资委及江苏交控的统一部署，正在制定公司“十四五”战略发展规划，目前已完成编制及专家论证工作，初步提出了产业生态化、业务国际化、资本协同化、发展数字化及运作市场化等五大战略，待提交公司董事会审议批准后实施，着力调整产业、资产、融资、利润、人才五大结构，持续推动公司做优做强做大。

Q8、公司路桥整体投资情况？未来发展规划（改扩建计划、跨省或海外收购以及新建项目）情况？

收费公路投资建设与运营管理是本公司的主业，本公司将聚焦主责主业，进一步突出主业及主业生态圈，从而实现高质量发展，本公司将继续优选区域内新建项目及资产整合项目投资机会。

Q9、高速公路免费期间的补偿，目前政策推进和落实情况？ 

相关补偿措施由政府主导，目前在讨论及研究中。

Q10、2021年1-6月，苏嘉杭高速流量未出现的增长原因？

苏嘉杭高速公路纵穿苏州市区，是苏州地区一条重要的南北向高速通道，联通沿江高速、沪宁高速、沪苏浙高速、沪昆高速，全线长100公里，双向4车道技术标准。由于交通流量增长迅速接近饱和，2017年开始苏嘉航高速城区路段开始禁货，此后流量增长速度放缓但仍然不减增势，2019年交通量达到7.02万辆/日。2020年一方面由于疫情影响，另一方面常嘉高速浙江段贯通，打通苏州及以北地区及浙江及以南地区之间的另一条纵向大通道，其线路几乎与苏嘉航高速平行，短期内造成大量客货车向常嘉高速分流转移，导致目前苏嘉航流量进一步下降。

Q11、五峰山大桥车流量不及预期的原因？
主要原因有三方面：①受京沪高速扩建影响，部分车辆受到了分流；②因为是新开通路段，还有一个对路段熟悉的过程；③位于扬州，受到一定的疫情影响。
注：调研过程中公司严格遵照《信息披露管理制度》等规定，未出现未公开重大信息泄露等情况。

	附件清单
	无

	日期
	2021年8月31日


