2011年度中期业绩发布会演讲稿

女士们，先生们，上午好！

很高兴跟各位见面，下面我简要介绍江苏宁沪高速公路股份有限公司2011年的中期业绩及上半年经营管理活动的有关情况。

一、集团资产架构

本年度集团资产架构没有发生变化，依然包括沪宁高速、312国道、宁连公路南京段3条道路100%的权益、以及3家附属公司和3家联营公司。

下面，我先为大家介绍2011年上半年经营业绩。

二、集团上半年经营业绩

根据中国会计准则，本集团于2011年上半年度实现营业额人民币36.42亿元，比2010年同期增长约11.43%；实现营业利润约为人民币17.52亿元，同比增长2.88％；归属于公司股东之溢利约为人民币12.99亿元，每股盈利为人民币0.26元，较去年同期增长2.06%。

收入分布方面，路桥收费业务仍占主导地位，占总收入的69.93％，其中，核心资产沪宁高速公路收入占比58.35％；配套服务收入和其他业务收入分别占比29.07％及1％。

截至2011年6月30日，本集团资产总额约为247.3亿元，负债总额约72.25 亿元，公司股东应占权益为170.4亿元，资产负债率约为29.22%，比年初增加1.61个百分点。
接下来，我为大家介绍集团2010年各项业务的经营情况。
三、集团经营回顾
1、收费路桥业务经营情况
2011年上半年，中国及区域经济增速温和放缓，虽然全国及江苏省GDP仍分别取得9.6%及11.4%的快速增长，但宏观经济增速从去年以来已开始呈现逐季小幅回落态势，与此相对应，交通流量的表现也呈增速逐步放缓趋势。
受宏观经济环境影响，上半年货车流量增长速度出现明显放缓，而客车特别是小型客车随着近几年保有量的快速增长以及消费升级、旅游出行增加等因素依然保持较快的增长态势，导致车型结构发生小幅变动，单车收入下降，从而表现为收入增长速度普遍低于流量增长速度。
上半年，本集团实现道路通行费收入约人民币25.47亿元，比2010年同期增长约5.49%。通行费收入约占集团总营业收入的69.93%，同比下降了3.94个百分点。
从各项目经营情况看，核心资产沪宁高速公路日均全程交通量达到62,557辆，同比增长12.05%，其中货车日均流量同比增长约2.64%，客车日均流量同比增长约16.39%，可以看出，上半年沪宁高速公路交通流量的增量主要来自于客车。受此影响，车型结构也发生小幅变动，上半年沪宁高速公路货车占比约28.9%，同比下降2.7个百分点；日均单车收入187.7元，同比下降5.87%。
其余广靖、锡澄、江阴桥、苏嘉杭也存在类似情况，客车流量增长明显，货车增幅放缓，导致交通流量的增长速度普遍高于收入增长速度。312国道交通流量与收费额虽然仍持续下滑，但收费额的下降幅度与去年同期相比已明显放缓。
2、配套服务经营情况

上半年，公司实现服务区配套业务收入约人民币10.59亿元，比去年同期增长约35.09%，主要是随着交通流量增长油品销量上升，以及年内成品油价格上调带动了油品销售收入的大幅增长，油品销售收入9.66亿元，增幅达到38.3%；其他包括餐饮、商品零售等业务收入9215万元，比去年同期增长约 8.64%。

3、其他业务经营情况

本集团其他业务主要包括子公司宁沪置业与宁沪投资公司的项目开发与经营，由于宁沪置业的地产项目仍处于前期开发阶段，尚未实现收入与盈利贡献，其他业务收入主要来自于投资公司的贡献。上半年实现其他收入约人民币3649万元，同比下降约48.14%，一方面，昆山房地产项目进入销售收尾阶段销售收入大幅下降69.65%；另一方面，广告业务由于受到江苏省政府对高速公路沿线广告设施整治工作的影响，同比下降约11.15%，经过整治后广告业务全年的收入表现将受到较大影响。
宁沪置业的地产项目进展顺利，虽然上半年宏观调控政策仍在收紧，但公司根据市场变化不断调整各项目的开发策略和进度，依然取得了可喜的销售成绩。公司向市场推出的首期产品昆山花桥C4地块“同城·虹桥公馆”于1月14日正式开始预售，可销售面积约4.23万平米，其中住宅3.85万平米，商铺0.38万平米，截止6月30日，住宅的销售进度已达85%，说明产品和户型都获得了客户的认可。
其他各项目也都在按计划推进中：花桥C7地块“同城·浦江大厦”已于上半年全面开工建设；C5地块酒店项目确定了酒店的定位与品牌，并聘请香港富豪集团为酒店管理公司；苏州“庆园”项目计划将于下半年进入预售阶段；句容鸿堰社区地块已确定一期工程近5万平米的开发规模，目前正着手进行相关前期开发工作。
4、投资收益

上半年本集团获得投资收益约人民币1.02亿元，同比下降21.54%，来自于苏嘉杭公司、快鹿公司及扬子大桥公司贡献投资收益约人民币1亿元元，约占本集团净利润的7.55%，同比下降约10.99%。其中，苏嘉杭公司继续保持稳步增长，贡献投资收益同比增长7.73%；而扬子大桥公司受新投资项目利润摊薄影响，净利润同比下降23.89%，贡献投资收益同比下降。
5、项目投资情况

为了进一步扩展主业，本公司董事会审议通过了投资建设常嘉高速公路昆山至吴江段新建项目的议案。该项目位于连接苏通长江公路大桥和杭州湾跨海大桥最顺捷的线路上，区位优势比较明显。同时，该项目与苏嘉杭高速公路南段基本平行，建成后将分担苏嘉杭高速公路南段的交通压力，由于本公司持有苏嘉杭公司33.33%的股权，投资收益将会受到影响，参与该项目的投资也可在一定程度上弥补苏嘉杭公路因分流而受到的损失。根据工可报告中的财务评价，该项目自有资金内部收益率初步评估约为9.14%，在目前省内在建或拟建的高速公路项目中收益率相对较高，具有一定的投资价值。
最后，我和大家讨论下半年的经营形势和展望。

四、对下半年经营展望

进入下半年，抑制通胀依然将是中央经济政策的重要目标，由此可以预期，经济增速有可能进一步温和放缓，这将对交通需求特别是货运需求带来影响，导致道路交通流量的增速继续放缓。同时，货币紧缩将导致融资成本继续上升，对公司的资金成本带来压力并对盈利产生一定的影响。
收费公路政策方面，6月份国家五部委联合颁布了《关于开展收费公路专项清理工作的通知》，将在全国范围内清理公路超期收费、通行费标准偏高等违规和不合理收费现象，虽然目前对清理工作可能会涉及的资产以及具体的清理措施尚不明朗，具体影响程度还很难做出评估，但对公路上市公司而言，都将面临一定的政策风险，需要采取措施积极应对。

下半年集团收费公路的竞争格局基本保持稳定，今年6月份京沪高铁开通后，虽然提升了沪宁区间的铁路客运能力，但暂时并未对高速公路车流量产生明显的分流影响。
根据下半年总体经营形势，为了确保全年盈利目标的实现，以及为未来战略发展做好谋划准备，本集团下半年的重点工作主要从以下几方面展开：
（1）根据国家五部委及江苏省政府的相关要求开展收费公路专项清理工作，在合法合规、尊重历史的前提下，客观评估各个项目的具体情况并与政府主管部门积极沟通，以确定可能带来的影响并制定可行的解决方案，尽力维护公司及股东权益。
（2）在当前形势下，围绕发展与转型的主题，以创新的理念、开拓的思路推进“十二五”发展规划编制工作，根据公司核心竞争力确定战略定位，实现公司商业模式的创新和转型升级，为公司长期持续发展明确战略目标。
（3）地产业务方面，按计划进度做好现有项目的开发工作，适当调整开发节奏。同时，把握好政策动态，认真评估区域房地产市场的需求，在充分控制投资风险的前提下，利用自身优势把握合适的项目投资机会，适当增加土地储备，拓展业务空间。
（4）在其他内部管理方面，下半年公司将进一步提升各个岗位的服务品质，在当前的货币紧缩政策下努力提高对成本的控制力，并继续推进公司内控体系的建设和完善，为公司的长期发展创造良好的管理环境。

上半年度集团经营情况我先向各位简单介绍到这里，接下来的时间我和我的同事将对大家关心的问题作进一步的交流讨论，谢谢各位！
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